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Verhandlungsmacht

Mit simulierten Preisverhandlungen verschiedene Machtpositionen erleben

B Einzelmethode M Modul B Gesamtkonzept
+J) 90 Minuten

282 ab 15 Jahren, 8-32 Teilnehmende (TN)

I' Bendtigte Materialien (M):
- M1, M2, M3

-I Tische aufden, Gruppentische

Methodische Komplexitat B MM
b=

Inhaltliche Tiefe EEEN

KURZBESCHREIBUNG

THEMEN

Die Teilnehmenden (TN) nehmen die Rolle von Ver- Zuordnung Curriculum: 12 Marktmacht
kaufer*innen und Kaufer*innen verschiedener Giter
ein. Sie verhandeln Preise und schlieRen Kaufver-
trage ab. Anschlie’end werden die Erlebnisse und
Ergebnisse des Rollenspiels gemeinsam reflektiert.

Schlagworte: Marktversagen, Macht, Monopol,
Oligopol, Polypol, Kartell, Ausstattung, Verteilung,
Wettbewerb, Verhandlung, Ungleichheit,
Ruckkopplung

Danach lesen die TN Texte zu Monopolen, Intrans-
parenz und Ressourcenverteilung als mogliche
Faktoren von Macht in Tauschgeschéaften. Direkt
dazu uberlegen sich die TN Lésungsansatze.

Querbeziige zu anderen Themen im Curriculum:
04 Verhalten, 06 Ressourcen, 09 Allokation,
13 Verteilung, 14 Demokratie, 27 Produktion

Diese werden anschlielend diskutiert.

VORWISSEN VORBEREITUNG

Empfohlenes Vorwissen: e Druck M1 + Zuschnitt (A5) (1x pro Klein-Gruppe)
* Alltéagliches Grundwissen zu Marktwirtschaft, e Druck M2 (1x pro TN)
Verhandlung, Marktmacht, Ressourcen. « Druck M3 (1x pro Klein-Gruppe)

» Beamer und Lautsprecher anschlieRen
Mogliche Einzel-Methoden oder Module vorab:

* 09 Markt Einfihrung
e 09 Markt und Bedirfnisse

¢ Gruppen-Tische am Rand
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ABLAUF KOMPAKT
Dieser kompakte Ablauf dient der schnellen Orientierung, z.B. wahrend des Workshops.
Auf der Folgeseite ist zusatzlich ein ausfuhrlicher Ablauf, der sich fir eine detaillierte Vorbereitung empfiehlt.
Zeit Ablauf Format Materialien
10 Einsteig: kurzer Film Plenum Beamer
Lautsprecher
15 Rollenspiel Preisverhandlung Rollenspiel M1
10 Gemeinsame Reflexion Plenum Fale/Flipchart
25 Reflexion Machtverhiltnisse und Lésungsansatze Gruppen M1, M2, M3
15  Vorstellung und Bewertung der Ergebnisse Plenum
10 Diskussion Plenum

5 Abschluss/Puffer

90 Summe der gesamten Zeit in Minuten

mme 12.1) ...
mam 12.1) ...
mme 12.1) ...
mor 12.3) ..
moe 12.3) ..
moe 12.3) .
mo 12.3) ..

Ziele des Moduls: Teilnehmende konnen ...

(mr = wenig bis mmm voll erreichbare Detailkompetenz des Curriculums (Nr. Gbergeordnete Kompetenz))

Monopole, Oligopole und Preiskartelle erlautern und ihre méglichen Auswirkungen fur den
Preismechanismus und fur den gesellschaftlichen Nutzen analysieren.

die Ressourcenverteilung zwischen Verhandlungsparteien und die damit einhergehende Ver-
handlungsmacht als Einflussfaktor auf die Allokation analysieren und erlautern.

vor dem Hintergrund der sozialen (Ungleich-) Verteilung diskutieren, inwiefern verzerrende
Marktmacht in marktlichen Austauschbeziehungen und konkret der Preisbildung verbreitet ist.

diskutieren, inwiefern wettbewerbs- bzw. kartellrechtliche MalRnahmen (z.B. Zerschlagung,
Fusionskontrolle, Preiskontrolle ,Verstaatlichung) Marktmacht angemessen reduzieren.

anhand von aktuellen Beispielen diskutieren, inwiefern extreme 6konomische Macht durch
Begrenzung von politischem und medialem Einfluss reduziert werden kann.

negative Ruckkopplung der sozialen Ungleichheit (z.B. Steuern, Machtbegrenzung) als L6-
sungsansatze fur macht-freiere und wohlfahrts-férderlichere Tauschprozesse diskutieren.

eine nach personlichen Maf3staben sinnvolle Kombination an MaRnahmen fir eine gemein-
wohl-orientierte Gestaltung von Machtverhaltnissen diskutieren.
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ABLAUF AUSFUHRLICH

Allgemeine Vorbemerkung: Der vorliegende Ablauf ist vor allem ein inhaltlicher roter Faden. Die methodische
Ausgestaltung, inhaltlichen Schwerpunkte und Zeitangaben kénnen bzw. sollten je nach Teilnehmenden, Mode-
ration und Zeitrahmen variieren. Prinzipiell entspricht dies einer zeitlich ambitionierten, d.h. eher dichten Varian-
te. In der Regel kdnnen bei langerem Zeitrahmen einzelne Abschnitte problemlos ausgedehnt werden.

Zeit Ablauf Format Materialien
10 Einstieg: kurzer Film

Die Moderation (Mod.) zeigt den Teilnehmenden (TN) einen Aus- Plenum Beamer
schnitt aus dem Video: ,Keine Macht!* Lautsprecher
(Minute 4:40 — 6:37) :

=

Die Mod. stellt den TN folgende Frage:

o Stimmt ihr der Aussage ,es gibt keine Verhandlungsmacht“ zu?
Und wenn ja, warum oder warum nicht?

»  Wir heute anhand eines Rollenspiels eigene Erfahrungen mit
Macht sammeln und diese Aussage damit liberpriifen.

15 Rollenspiel Preisverhandlung

Die Mod. teilt die Rollenkarten aus und erklart die Spielregeln. Ziel Rollenspiel M1
des Spiels ist es die Guter zu kaufen bzw. zu verkaufen und Vertra-

ge abzuschliel3en. Die Mod. betont, dass es jetzt vor allem auf ihr

Verhandlungsgeschick ankommt.

Die TN machen sich auf die Suche nach Verkaufer*innen und han-
deln mit ihnen die Preise aus. Es werden insgesamt 3 Runden ge-
spielt. Nach jeder Runde werden die Rollenkarten mit einer ande-
ren Person getauscht, nicht mit der Person mit der zuvor verhan-
delt wurde.

Die beobachtenden Personen bewegen sich frei zwischen den
Verhandlungsgesprachen und machen sich ggf. Notizen.

Tipps: Die Mod. kann die TN motivieren die Rolle schauspielerisch
umzusetzen, um die Rollen erlebbarer zu machen.

10 Gemeinsame Reflexion
Gemeinsam mit den TN werden nun die Erfahrungen wahrend des Plenum Tafel/Flipchart
Spiels reflektiert: Diskussion
» Was habt ihr wéhrend des Spiels beobachtet?
» Welche Erfahrungen habt ihr gemacht?
» Wer hat Erfahrungen mit Macht gemacht?

* Hat sich euer Verhalten im Spielverlauf gedndert und wenn ja,
wodurch wurde dies beeinflusst?

25 Reflexion Machtverhaltnisse und Lésungsansatze

Nun finden sich die TN in 2-3er-Gruppen mit Kaufer*innen und Ver- Gruppen M1
kauferinnen des selben Gutes zusammen.
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Die TN sollen anhand der Rollenkarten die Machtdynamiken zwi-
schen den Verhandlungspartnerinnen mit Hilfe folgender Fragen
analysieren:

* Wer hat mehr Macht in dieser Verhandlungssituation?
* Woran liegt das?
* In welchem Bereich hat eine Partei mehr Macht?

Nach etwa 5-10 Minuten legt die Mod. jeder Gruppe die Vertie-
fungstexte (M2) auf den Tisch. Die Gruppen lesen die Texte und
diskutieren, welcher ihre Verhandlungssituation am besten charak-
terisiert und erklart. Die TN bleiben in den gleichen Gruppen, lesen
die Texte und diskutieren die Fragen zu den einzelnen Texten. Sie
konnen sich auf der Riickseite dazu Notizen machen.

Nachdem die TN erste eigene Uberlegungen zu Ldsungsansatzen
angestellt haben (bzw. spatestens wenn sie damit Uberfordert wir-
ken), kann die Mod. ihnen die Karten mit Lésungsansatzen (M3)
mit dazu legen.

M2

M3

15

Vorstellung und Bewertung der Ergebnisse

AbschlieRend stellen die Kleingruppen ihre Malinahmen zur Ver-
meidung von Marktmacht mindlich vor. Die Mod. halt die Vorschla-
ge der TN schriftlich am Flipchart/Tafel fest.

Die TN durfen mit einem Stift / Kreide jeweils die Lésungsansatze
bewerten, inwiefern diese zur Losung von Machtasymmetrien bei-
tragen. (Vorschlag zur Bewertung: ++ | + | - | - -).

Plenum Flipchart / Tafel
Vorstellung

Stifte / Kreide

10

Diskussion

Die Mod. regt mit folgenden Fragen eine interaktive Diskussion an:
» Gibt es wirklich keine Macht, wie anfangs im Video behauptet?
* Welche Ursachen von Verhandlungsmacht waren neu fiir euch?

» Welches sind die wichtigsten Lésungsanséatze? Warum?

Plenum
Diskussion

Abschluss/Puffer

Optional: Als weiterfuhrende Beschéaftigung kénnen die TN ihre
alltéglichen Interaktionen auf Macht hin reflektieren.

90

Summe der gesamten Zeit in Minuten
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VARIANTEN

Beispiel Unternehmen dazu geben

Bei mehr verfugbarer Zeit, besteht die Mdglichkeit
Steckbriefe mit Good-Practice Beispielen von Un-
ternehmen im Anschluss an die Vertiefungstexte
hinzuzugeben. Auf diese Weise erhalten TN reale
Praxisbeispiele, die als Beispiel fir Malnahmen
gegen ungleiche Machtverteilung in Verhand-
lungspositionen dienen. Es besteht auch die M6g-
lichkeit an die TN selbstandig nach solchen Good-
Practice Beispielen recherchieren zu lassen.

Verhandlungssituationen vorspielen

Eine weitere Variante ware die TN auf Grundlage
der Rollenkarte ein Skript flr Verhandlungssituati-
onen schreiben und Uben zu lassen, um dann die
jeweilige Verhandlungssituation dann vor der
Gruppe vorzufihren. An der Tafel stehen verschie-
dene Aspekte in Bezug auf Verhandlungsmacht
und die anderen TN mussen erraten, welche As-
pekte dargestellt werden.

ANSCHLUSSMODULE

12 Marktmacht und positive Riickkopplung

Die Teilnehmenden (TN) schlipfen in einem Plan-
spiel die Rolle von Unternehmen. Dabei missen
sie produzieren aber auch in Marketing, Technolo-
gien und politischen Einfluss investieren. So ent-
steht ein Spiel um Marktanteile, welches aus Vor-
springen schnell grof3ere Vorspriinge macht.

Abschlie3end erhalten die TN einen Input zu rea-
ler Machtkonzentration ausgewahlter Konzerne.

Als Fazit reflektieren die TN das Spiel und die Dy-
namiken auf dem Markt.

13 Ungleichheiten global

Anhand des interaktiven Weltverteilungsspiels er-
leben die TN die global ungleiche Verteilung von
Einkommen, Vermdégen, Bildung u.a.m..

Anschliel3end vertiefen sie in Gruppen die Vertei-
lung und diskutieren mdgliche Zusammenhange
zwischen bestimmten Ressourcen (z.B. Bildung,
Institutionen, Vermdgen) und Einkommen.

Zum Schluss diskutieren die TN Zusammenhange
und Wechselwirkungen der Kapitalarten sowie
Auswirkungen auf Marktmacht auf globaler Ebene.

Alle Bildungsmaterialien zur Gemeinwohl-Okonomie findest du unter: germany.econgood.org/bildung
Dort findest du eine ausfiihrliche Sachanalyse. Das ist eine Einfiihrung in die thematischen Hintergriinde.

Wir freuen uns sehr Uber lhre Fragen, Erfahrungen und Anregungen: bildung@econgood.org

Hinweis zu den Nutzungsrechten und den Creative Commons (CC):

Nutzungsrechte:

Dieses Produkt steht unter einer ,Creative Commons BY-SA 4.0. International Lizenz*: @ @
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/ Das heil¥t, Sie diirfen das Material unter folgenden Bedin- @
gungen vervielfaltigen, verbreiten, remixen, verandern und darauf aufbauen: Namensnennung der*des Urhe-

ber*in, Angabe von Anderungen, Weitergabe unter gleichen Lizenz-Bedingungen.

Version: V01 | Stand: 03/2026 | Online unter: germany.econgood.org/bildung

Herausgebende: AK Bildung der Gemeinwohl-Okonomie

Rechtlicher Triger: Gemeinwohl-Okonomie Deutschland e.V. (gemeinniitzig)
Infos: germany.econgood.org | Kontakt: bildung@econgood.org

Unterstiitzung: Wir freuen uns, wenn Sie unsere Arbeit mit einer Spende unterstuttzen!
Spendenkonto: Gemeinwohl-Okonomie Deutschland e.V. (gemeinniitzig) | Verwendungszweck: AK Bildung

IBAN: DE 7243 0609 6713 1853 7400 | BIC: GENODEM1GLS |
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01 Anbieter*in Wohnungen 02 Anbieter*in Wohnung
Grol3stadt, 85qm? 3 Zimmer, KDB GroB3stadt, 85qm? 3 Zimmer, KDB
Deine Rolle: Du bist Immobilienmaklerin fiir eine groRe Immobilienfirma. Die- Deine Rolle: Du bist Eigentiimer*in einer Wohnung. Du hast dir die Wohnung
se besitzt zehntausende Wohnungen in ganz Deutschland. Sie macht zum ei- als Altersvorsorge mit einem privaten Kredit gekauft. Du pflegst die Wohnung
nen Einnahmen durch die Vermietung der Wohnungen und zum anderen gut und lasst Reparaturen immer gleich machen. Dir ist der soziale Kontakt zu
durch die Wertsteigerung und das Verkaufen von Immobilien. deiner Vermieter*in wichtig.
Kosten fiir die Wohnungen: 400 € pro Monat pro Wohnung. Die Kosten flr Kosten fiir die Wohnung: 800 € pro Monat. Die Kosten fir die Wohnung set-
eine Wohnung setzen sich zusammen aus Kreditkosten, Betriebskosten, In- zen sich zusammen aus Kreditkosten, Betriebskosten, Instandhaltung und Re-
standhaltung und Reparaturen, Versicherung und Verwaltungskosten. Da die- paraturen, Versicherung und weiteren Verwaltungskosten. Das alles finan-
se Kosten auf viele tausende Wohnungen aufgeteilt werden kénnen, entste- zierst du Uber die Mieteinnahmen.
hen sogenannte Skaleneffekte, die Fixkosten verringern.

Preis: Es reicht dir, wenn die Wohnung ein bisschen Gewinn macht. Du héat-
Preis: Dein Unternehmen méchte den Gewinn maximieren. Du willst mindes- test gerne 1200 € Kaltmiete, lasst dich aber auch auf 1000 € runter handeln,
tens 1400 € Kaltmiete fir deine Wohnungen haben. Wenn dir jemand mehr wenn die Mieter*in nett ist und nicht mehr hat.
bietet, dann nimmst du es naturlich an.

Ziel: Du kannst es dir nicht leisten auf den Kosten sitzen zu bleiben. Deshalb
Ziel: Du willst 1-3 Wohnungen vermieten. Wenn dir niemand deinen Preis musst du versuchen die Wohnung in jeder Runde zu vermieten. Du darfst An-
zahlen méchte, dann vermietest du die Wohnungen einfach nicht. gebote vergleichen, aber niemals deine Kosten verraten.
Dein Unternehmen kann es sich leisten die Wohnungen leerstehen zu lassen.
Das ist aber sehr unwahrscheinlich, denn Wohnungen sind knapp. Die Woh-
nungen steigen ohnehin weiter im Wert und in der n&chsten Runde kommt si-
cher ein gutes Angebot. Du darfst Angebote vergleichen, aber niemals deine
Kosten verraten.
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01 Mieter*in Wohnung
GrolB3stadt, 85gqm? 3 Zimmer, KDB

Deine Rolle: Du bist auf der Suche nach einer Wohnung. Du bist neu in der
Stadt und brauchst unbedingt zum nachsten Monat eine Wohnung. Die
Nachfrage fir Wohnungen ist sehr hoch und es gibt viele Menschen, die auf
Wohnungssuche sind.

Einkommen: Du kommst aus einer wohlhabenden Familie und hast mehrere
Millionen Vermdgen. Die lebst von den Zinseinnahmen deines Vermdgens.

Preis: Du kannst auch eine sehr hohe Miete problemlos bezahlen, méchtest
aber einen halbwegs realistischen Preis zahlen. Dein letzter Preis ist
1600,00 €.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Anbietern fir Wohnungen und versu-
che dich mit ihnen auf einen Preis zu einigen. Versuche fir dich den besten
Preis zu verhandeln.

02 Mieter*in Wohnung
GrolB3stadt, 85gm? 3 Zimmer, KDB

Deine Rolle: Du bist auf der Suche nach einer Wohnung. Du bist neu in der
Stadt und brauchst unbedingt zum nachsten Monat eine Wohnung. Die
Nachfrage fir Wohnungen ist sehr hoch und es gibt viele Menschen, die auf
Wohnungssuche sind.

Preis: Du hast fir deine Wohnung ein Budget von 1000 €. Wirdest mit dem
Preis aber auch auf 1400 € hochgehen. Das ist jedoch dein letzter Preis.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Anbietern fir Wohnungen und versu-
che dich mit ihnen auf einen Preis zu einigen. Versuche fir dich den besten
Preis zu verhandeln.
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03 Mieter*in Wohnung 04 Mieter*in Wohnung
GrolB3stadt, 85gqm? 3 Zimmer, KDB GrolB3stadt, 85gm? 3 Zimmer, KDB
Deine Rolle: Du bist auf der Suche nach einer Wohnung. Du bist neu in der Deine Rolle: Du bist auf der Suche nach einer Wohnung. Du bist neu in der
Stadt und brauchst unbedingt zum nachsten Monat eine Wohnung. Die Stadt und brauchst unbedingt zum nachsten Monat eine Wohnung. Die
Nachfrage fir Wohnungen ist sehr hoch und es gibt viele Menschen, die auf Nachfrage fir Wohnungen ist sehr hoch und es gibt viele Menschen, die auf
Wohnungssuche sind. Wohnungssuche sind.
Preis: Du hast fir deine Wohnung ein Budget von 1000 €. Wirdest mit dem Preis: Du hast fir deine Wohnung ein Budget von 1000 €. Wirdest mit dem
Preis aber auch auf 1400 € hochgehen. Das ist jedoch dein letzter Preis Preis aber auch auf 1100 € hochgehen. Das ist jedoch dein letzter Preis
Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Anbieter*innen fur Wohnungen und Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Anbieter*innen fur Wohnungen und
versuche dich mit ihnen auf einen Preis zu einigen. Versuche fur dich den versuche dich mit ihnen auf einen Preis zu einigen. Versuche fur dich den
besten Preis zu verhandeln. besten Preis zu verhandeln.
3/13
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01 Naherin in Bangladesh

Familienmutter

Deine Rolle: du lebst in Bangaldesh und arbeitest
als Naherin. Du hast eine Familie zu ernéhren und
lebst in ziemlicher Armut. Neben deiner Erfahrung
als Naherin hast keine andere Ausbildung. Du bist
auf der Suche nach einem bezahlten Job in einer Nahfabrik.

Preis: Um dich und deine Familie zu erndhren und zumindest deinen be-
scheidenen Lebensstandard zu halten, brauchst du mindestens 200€ im Mo-
nat. Wenn es mehr wére, kénntest du deinen Kindern auch eine besser Bil-
dung erméglichen und im besten Fall sogar etwas Geld beiseite legen.

Aber das wichtigste ist, dass du Uberhaupt einen bezahlten Job bekommst.
Ohne Einkommen misstest du ggf. verhungern. Deswegen nimmst du im
Zweifel auch deutlich schlechter bezahlte Jobs an.

Ziel: suche auf dem Marktplatz einen Fabrikbesitzer, der dich in seiner Firma
zum ndhen anstellt. Versuche einen mdéglichst hohen Lohn zu verhandeln,
aber stelle sicher, dass du auf jeden Fall irgendeinen Job zu irgendeinem
Lohn bekommst. Auch wenn es unter deinen Vorstellungen liegt.

02 Naherin in Bangladesh

Familienmutter

Deine Rolle: du lebst in Bangaldesh und arbeitest
als Naherin. Du hast eine Familie zu ernéhren und
lebst in ziemlicher Armut. Neben deiner Erfahrung
als Naherin hast keine andere Ausbildung. Du bist
auf der Suche nach einem bezahlten Job in einer Nahfabrik.

Preis: Um dich und deine Familie zu erndhren und zumindest deinen be-
scheidenen Lebensstandard zu halten, brauchst du mindestens 200€ im Mo-
nat. Wenn es mehr wére, kénntest du deinen Kindern auch eine besser Bil-
dung ermdglichen und im besten Fall sogar etwas Geld beiseite legen.

Aber das wichtigste ist, dass du Uberhaupt einen bezahlten Job bekommst.
Ohne Einkommen misstest du ggf. verhungern. Deswegen nimmst du im
Zweifel auch deutlich schlechter bezahlte Jobs an.

Ziel: suche auf dem Marktplatz einen Fabrikbesitzer, der dich in seiner Firma
zum ndhen anstellt. Versuche einen mdglichst hohen Lohn zu verhandeln,
aber stelle sicher, dass du auf jeden Fall irgendeinen Job zu irgendeinem
Lohn bekommst. Auch wenn es unter deinen Vorstellungen liegt.
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03 Naherin in Bangladesh

Familienmutter

Deine Rolle: du lebst in Bangaldesh und arbeitest
als Naherin. Du hast eine Familie zu ernéhren und
lebst in ziemlicher Armut. Neben deiner Erfahrung
als Naherin hast keine andere Ausbildung. Du bist
auf der Suche nach einem bezahlten Job in einer Nahfabrik.

Preis: Um dich und deine Familie zu erndhren und zumindest deinen be-
scheidenen Lebensstandard zu halten, brauchst du mindestens 200€ im Mo-
nat. Wenn es mehr wére, kénntest du deinen Kindern auch eine besser Bil-
dung erméglichen und im besten Fall sogar etwas Geld beiseite legen.

Aber das wichtigste ist, dass du Uberhaupt einen bezahlten Job bekommst.
Ohne Einkommen misstest du ggf. verhungern. Deswegen nimmst du im
Zweifel auch deutlich schlechter bezahlte Jobs an.

Ziel: suche auf dem Marktplatz einen Fabrikbesitzer, der dich in seiner Firma
zum ndhen anstellt. Versuche einen mdéglichst hohen Lohn zu verhandeln,
aber stelle sicher, dass du auf jeden Fall irgendeinen Job zu irgendeinem
Lohn bekommst. Auch wenn es unter deinen Vorstellungen liegt.

04 Naherin in Bangladesh

Familienmutter

Deine Rolle: du lebst in Bangaldesh und arbeitest
als Naherin. Du hast eine Familie zu ernéhren und
lebst in ziemlicher Armut. Neben deiner Erfahrung
als Naherin hast keine andere Ausbildung. Du bist
auf der Suche nach einem bezahlten Job in einer Nahfabrik.

Preis: Um dich und deine Familie zu erndhren und zumindest deinen be-
scheidenen Lebensstandard zu halten, brauchst du mindestens 200€ im Mo-
nat. Wenn es mehr wére, kénntest du deinen Kindern auch eine besser Bil-
dung ermdglichen und im besten Fall sogar etwas Geld beiseite legen.

Aber das wichtigste ist, dass du Uberhaupt einen bezahlten Job bekommst.
Ohne Einkommen misstest du ggf. verhungern. Deswegen nimmst du im
Zweifel auch deutlich schlechter bezahlte Jobs an.

Ziel: suche auf dem Marktplatz einen Fabrikbesitzer, der dich in seiner Firma
zum ndhen anstellt. Versuche einen mdglichst hohen Lohn zu verhandeln,
aber stelle sicher, dass du auf jeden Fall irgendeinen Job zu irgendeinem
Lohn bekommst. Auch wenn es unter deinen Vorstellungen liegt.
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01 Textilfabrik in Bangladesh

Besitzer einer Textilfabrik

Deine Rolle: du besitzt eine Textilfabrik in Bangla-
desh. Dort werden fiir grof3e européische Mode-
Konzerne wie H&M, Zara, Kik und andere Klamotten
genaht. Dafur brauchst du Naherinnen.

Preis: Je gunstiger die Léhne deiner Naherinnen, desto besser lauft dein
Geschéft. Ideal ware ein Lohn von 70-80€ fir dich. Aber du wiirdest auch bis
zu 100€ zahlen. Aber du weil¥t, es gibt mehr als genug N&herinnen. Wenn je-
mand mehr Lohn verlangt, dann findest du auch jemand anderen.

Ziel: suche auf dem Marktplatz 1-2 Naherinnen und biete ihnen einen Job
mit einem moglichst geringen Lohn an. Versuche mindestens mit einer einig
zu werden. Wenn sie zu einem gunstigen Lohn arbeiten, wirdest du auch
zwei neue Naherinnen einstellen.

02 Textilfabrik in Bangladesh

Besitzer einer Textilfabrik

=

Deine Rolle: du besitzt eine Textilfabrik in Bangla-
desh. Dort werden flr grol3e europédische Mode-
Konzerne wie H&M, Zara, Kik und andere Klamotten
genaht. Daflir brauchst du Naherinnen.

Preis: Je glnstiger die Léhne deiner Naherinnen, desto besser lauft dein
Geschaft. Ideal wére ein Lohn von 70-80€ fur dich. Aber du wiirdest auch bis
zu 100€ zahlen. Aber du weilt, es gibt mehr als genug N&herinnen. Wenn je-
mand mehr Lohn verlangt, dann findest du auch jemand anderen.

Ziel: suche auf dem Marktplatz 1-2 Naherinnen und biete ihnen einen Job
mit einem moglichst geringen Lohn an. Versuche mindestens mit einer einig
zu werden. Wenn sie zu einem gunstigen Lohn arbeiten, wiirdest du auch
zwei neue Naherinnen einstellen.
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01 Verkaufer*in Tankstelle
Benzin fir Fahrzeuge

Deine Rolle: Du bist Verkaufer*in an einer Tankstelle. Zu dir kommen téglich
Menschen aus der Umgebung zum Tanken.

Preis: Dein Standardpreis fur einen Liter Benzin liegt bei 2,12 €. Der Preis
fir Benzin setzt sich zusammen aus Energiesteuer, Mehrwertsteuer, CO2-
Zertifikatskosten (ca. 50%), dem Deckungsbetrag fir Fixkosten (Vertrieb,
Verwaltung, Transport etc.) und der Gewinnmarge. Der Einkaufspreis fur ein
Liter Rohdl liegt bei 0,68 €. Du kannst bis zu 5 Cent runtergehen mit dem
Preis. Giinstiger darfst du den Liter nicht anbieten. Du und die anderen
Tankstellenbesitzer*innen haben sich gemeinsam darauf geeinigt und spre-
chen sich auch ab, wann und wie sie Preise erhdhen.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Abnehmer*innen fir Benzin und versu-
che dich mit ihnen auf einen Preis zu einigen. Versuche den besten Preis zu
verhandeln.

02 Kund*in mit Auto

Benzin fiir Fahrzeuge

Deine Rolle: Du bist Besitzer*in eines Autos und brauchst Treibstoff.

Preis: Du musst den Benzinpreis zahlen, der dir angeboten wird. Du kannst
ein paar Tankstellen abfahren, wenn du ein paar Cent sparen mdchtest.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Anbieter*innen. Du kannst ein bisschen
schauen, ob du eine ginstigere Tankstelle findest. Du brauchst aber unbe-
dingt Benzin.
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01 Verkaufer*in
Handyvertrag

Neues Smartphone mit 50 GB Daten und
All-net-flat

Deine Rolle: Du bist Verkaufer*in in einem Handyladen. Du hast ein speziel-
les Verkaufstraining absolviert und hast gelernt deine Kund*innen in Gespra-
che zu verwickeln und ihnen moglichst teure Vertrédge zu verkaufen. Du
schliefl3t gerne Vertrage mit jungen oder sehr alten Menschen ab, weil du sie
leichter Uberzeugen kannst und mehr Uber Handys und Vertrage weif3t. Du
wirst nach Mindestlohn bezahlt, bekommst aber eine Provision von 10% fur
jeden abgeschlossenen Handyvertrag.

Preis: Du versuchst immer den teuersten Vertrag mit dem dem teuersten
Handy zu verkaufen. Dieser Vertrag kostet im ersten Monat nur 10 € steigt
nach 6 Monaten aber auf 40 € im Monat und ist erst nach 3 Jahren kiindbar.
Du kannst auch glnstigere Vertrage abschlie3en.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Kaufer*innen fir Handyvertrédge und
versuche einen Vertrag abzuschlieRRen.

02 Verkaufer*in
Handyvertrag

Neues Smartphone mit 50 GB Daten und
All-net-flat

Deine Rolle: Du bist Verkaufer®in in einem Handyladen. Du hast ein speziel-
les Verkaufstraining absolviert und hast gelernt deine Kund*innen in Gespra-
che zu verwickeln und ihnen mdéglichst teure Vertréage zu verkaufen. Du
schliel3t gerne Vertrage mit jungen oder sehr alten Menschen ab, weil du sie
leichter Uberzeugen kannst und mehr Gber Handys und Vertrage weif3t. Du
wirst nach Mindestlohn bezahlt, bekommst aber eine Provision von 10% fur
jeden abgeschlossenen Handyvertrag.

Preis: Du versuchst immer den teuersten Vertrag mit dem dem teuersten
Handy zu verkaufen. Dieser Vertrag kostet im ersten Monat nur 10 € steigt
nach 6 Monaten aber auf 40 € im Monat und ist erst nach 3 Jahren kiindbar.
Du kannst auch glnstigere Vertrage abschlieRen.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Kaufer*innen fir Handyvertrédge und
versuche einen Vertrag abzuschlieRen.
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01 Kund*in Handyvertrag

Neues Smartphone mit 50 GB Daten und
All-net-flat

Deine Rolle: Du bist gerade 18 Jahre alt

geworden und méchtest deinen ersten eigenen Handyvertrag abschlief3en.
Du hast ein Angebot in der Werbung gesehen und méchtest unbedingt das
beste Handy haben. Alle deine Freunde haben das Handy bereits. Du méch-
test dich deshalb im Handyladen informieren lassen.

Preis: Du hast ein Budget von 20 € im Monat. Vielleicht kannst du dein Bud-
get in Zukunft durch einen Nebenjob steigern.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Verkauferinnen fir Handyvertrédge und
versuche einen Vertrag abzuschlieRen.

02 Kund*in Handyvertrag

Handy mit groBen Tasten und Flatrate in
deutsche Netze

Deine Rolle: Du bist 80 Jahre alt und

mdchtest einen neuen Handyvertrag abschlieRen. Du mdchtest gerne viel
mit deiner Familie telefonieren und benutzt das Internet nur selten. Du méch-
test dich deshalb im Handyladen informieren lassen.

Preis: Du hast ein Budget von 10 € im Monat. Deine Rente ist knapp.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Verkaufer*innen fir Handyvertrage und
versuche einen Vertrag abzuschlieRRen.
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01 Kleinbauer*in aus dem

Globalen Siiden
1 Tonne Kakaobohnen

Deine Rolle: Als Kleinbauer bzw. Kleinb&uerin von der Elfenbeinkiste be-
steht deine tagliche Arbeit darin, Kakao anzubauen und zu pflegen, um eine
hochwertige Ernte zu gewahrleisten. Du kimmerst dich um die Auswahl und
Pflege der Kakaob&ume, um sicherzustellen, dass sie gesund wachsen und
optimale Friichte produzieren

Preis: Du méchtest deine Kakaobohnen auf dem globalen Markt anbieten.
Es gibt nur wenige groRe Kaffeefirmen auf dem Markt, die dir diese Menge
abkaufen kénnen und die Konkurrenz ist gro3. 2000,00 € pro Tonne wére ein
gerechter Preis, von dem du gut leben kannst. Damit kannst du die Gesund-
heitsbestimmungen einhalten, deine Mitarbeitenden fair bezahlen und sogar
ein paar Ricklagen fur schwierige Zeiten bilden. Du brauchst eigentlich min-
destens 1200,00 € um deine Kosten zu decken, auch wenn das heil}t, dass
du deine Erntehelfer*innen unter Mindestlohn bezahlen musst und kein Geld
fur Gesundheit und die Schule deiner Kinder Ubrig bleibt.

Aber letzten Endes hast du keine Wahl. Du musst den Preis akzeptie-
ren, den der Lebensmittelkonzern vorgibt. Also sei schnell! Denn das
schlimmste ware, wenn du den Kaffee liberhaupt nicht loswirst und da-
mit 0€ einnimmst. Das kannst du dir nicht leisten.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Kaufer*innen fir deine Kakaobohnen
und versuche einen Vertrag abzuschlie3en.

02 Kleinbauer*in aus dem

Globalen Siiden
1 Tonne Kakaobohnen

Deine Rolle: Als Kleinbauer bzw. Kleinb&uerin von der Elfenbeinkiste be-
steht deine tagliche Arbeit darin, Kakao anzubauen und zu pflegen, um eine
hochwertige Ernte zu gewahrleisten. Du kimmerst dich um die Auswahl und
Pflege der Kakaob&ume, um sicherzustellen, dass sie gesund wachsen und
optimale Frichte produzieren

Preis: Du méchtest deine Kakaobohnen auf dem globalen Markt anbieten.
Es gibt nur wenige grof3e Kaffeefirmen auf dem Markt, die dir diese Menge
abkaufen kénnen und die Konkurrenz ist gro. 2000,00 € pro Tonne wére ein
gerechter Preis, von dem du gut leben kannst. Damit kannst du die Gesund-
heitsbestimmungen einhalten, deine Mitarbeitenden fair bezahlen und sogar
ein paar Ricklagen fiir schwierige Zeiten bilden. Du brauchst eigentlich min-
destens 1200,00 € um deine Kosten zu decken, auch wenn das heif3t, dass
du deine Erntehelfer*innen unter Mindestlohn bezahlen musst und kein Geld
fir Gesundheit und die Schule deiner Kinder Ubrig bleibt.

Aber letzten Endes hast du keine Wahl. Du musst den Preis akzeptie-
ren, den der Lebensmittelkonzern vorgibt. Also sei schnell! Denn das
schlimmste ware, wenn du den Kaffee liberhaupt nicht loswirst und da-
mit 0€ einnimmst. Das kannst du dir nicht leisten.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Kaufer*innen fir deine Kakaobohnen
und versuche einen Vertrag abzuschlie3en.
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01 Grol3er

Lebensmittelkonzern
1-3 Tonnen Kakaobohnen

Deine Rolle: Du bist ein globaler Lebensmittelkonzern, der Schokoladenpro-
dukte und Stlwaren herstellt. Du vertreibst Giber 100 verschiedene Schoko-
ladenriegel und kontrollierst 80% des globalen fir Schokoladenprodukte.

Preis: Dein Ziel ist es eine Tonne Kakaobohnen so glinstig wie mdglich zu
kaufen. Du gibst den Preis vor. Du zahlst maximal 1000,00 € pro Tonne.
Wenn eine Kleinbauer*in diesen Preis nicht akzeptiert, dann gehst du eben
zur nachsten und kaufst dort. Du hast auch noch genug Vorréte, um mal eine
Runde keinen frischen Kaffee zu kaufen.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Verkaufer*innen fir Kakaobohnen und
versuche einen Vertrag abzuschlieRen. Versuche moglichst einzeln mit den
Kakaobauern zu verhandeln.

03 Kleinbauer*in aus dem

Globalen Siiden
1 Tonne Kakaobohnen

Deine Rolle: Als Kleinbauer bzw. Kleinb&uerin von der Elfenbeinkiste be-
steht deine tagliche Arbeit darin, Kakao anzubauen und zu pflegen, um eine
hochwertige Ernte zu gewahrleisten. Du kimmerst dich um die Auswahl und
Pflege der Kakaob&ume, um sicherzustellen, dass sie gesund wachsen und
optimale Frichte produzieren

Preis: Du méchtest deine Kakaobohnen auf dem globalen Markt anbieten.
Es gibt nur wenige grof3e Kaffeefirmen auf dem Markt, die dir diese Menge
abkaufen kénnen und die Konkurrenz ist gro. 2000,00 € pro Tonne wére ein
gerechter Preis, von dem du gut leben kannst. Damit kannst du die Gesund-
heitsbestimmungen einhalten, deine Mitarbeitenden fair bezahlen und sogar
ein paar Ricklagen fiir schwierige Zeiten bilden. Du brauchst eigentlich min-
destens 1200,00 € um deine Kosten zu decken, auch wenn das heif3t, dass
du deine Erntehelfer*innen unter Mindestlohn bezahlen musst und kein Geld
fir Gesundheit und die Schule deiner Kinder Ubrig bleibt.

Aber letzten Endes hast du keine Wahl. Du musst den Preis akzeptie-
ren, den der Lebensmittelkonzern vorgibt. Also sei schnell! Denn das
schlimmste ware, wenn du den Kaffee liberhaupt nicht loswirst und da-
mit 0€ einnimmst. Das kannst du dir nicht leisten.

Ziel: Suche auf dem Marktplatz nach Kaufer*innen fir deine Kakaobohnen
und versuche einen Vertrag abzuschlie3en.
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ECOin
GOOD
01 Beobachtende Person 02 Beobachtende Person
Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprachen. Du bewegst dich still zwischen den Ver- an den Verhandlungs-Gesprachen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und horst den Gesprachen zu. handlungen und horst den Gesprachen zu.
Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte:
*  Wie wird von wem argumentiert? *  Wie wird von wem argumentiert?
*  Wer kann die Preise / Lohne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und e Wer kann die Preise / Lohne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen?
*  Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? e Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen?
*  Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? *  Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen?
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht? Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?
Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. Mach dir am besten ein paar Notizen dazu.
AnschlielRend beschreibst du deine Beobachtungen. AnschlielRend beschreibst du deine Beobachtungen.
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ECOin
GOOD
03 Beobachtende Person 04 Beobachtende Person
Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht Deine Rolle: Du bist eine beobachtende Person. Du beteiligst dich also nicht
an den Verhandlungs-Gesprachen. Du bewegst dich still zwischen den Ver- an den Verhandlungs-Gesprachen. Du bewegst dich still zwischen den Ver-
handlungen und horst den Gesprachen zu. handlungen und horst den Gesprachen zu.
Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte: Dabei achtest du vor allem auf folgende Aspekte:
*  Wie wird von wem argumentiert? *  Wie wird von wem argumentiert?
*  Wer kann die Preise / Lohne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und e Wer kann die Preise / Lohne wie stark bestimmen? Wer hat mehr und
wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen? wer hat weniger Macht, um seine Vorstellungen durchzusetzen?
*  Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen? e Wodurch ergibt sich die Macht in den Verhandlungen?
*  Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen? *  Welche Emotionen kannst du bei den verhandelnden wahrnehmen?
Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht? Wie unterschieden sich die Emotionen je nach Macht?
Mach dir am besten ein paar Notizen dazu. Mach dir am besten ein paar Notizen dazu.
AnschlielRend beschreibst du deine Beobachtungen. AnschlielRend beschreibst du deine Beobachtungen.
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Wodurch ergibt sich Macht?

l AUFGABE

Lies den Text und beurteile, welche der Erklarungen eure Verhandlungssituationen
am besten erklart.

Uberlege dir, welche GegenmalRnahmen es fiir die beschriebenen Situationen von
Macht bereits gibt, bzw. welche man zuklnftig treffen kdnnte.

Diskutiere deine Uberlegungen in deiner Gruppe.

Fir Macht in Tauschbeziehungen gibt es verschiedene Griinde. Zu den wichtigsten gehéren die folgenden:

A) Monopole und Kartelle:

Bei Monopolen sind Unternehmen die einzigen Anbieter oder Nachfrager. Sie haben keine Konkurrenz, das
heilt ihnr Gegenuber im Tauschhandel hat keine andere Alternative aus bei ihnen zu kaufen / zu verkaufen. Da-
durch kann jemand mit einem Monopol den Preis viel einfacher bestimmen.

Preiskartelle funktionieren so ahnlich: mehrere Unternehmen sprechen sich ab und vereinbaren, gemeinsam zu
einem hohen Preis zu verkaufen. Solange kein Unternehmen von dieser Vereinbarung abweicht, kdnnen alle
Uberdurchschnittlich hohe Gewinne machen. Man findet Preiskartelle haufig in Branchen mit wenigen groRen
Anbietern, wie zum Beispiel in der Zement- oder Olindustrie. Obwohl Unternehmen manchmal versuchen, sol-
che Kartelle zu bilden, ist das eigentlich gegen das Kartellgesetz.

B) Ungleiche Informationen:

Wenn eine Person zu dem Nutzen oder Hintergrund des Produktes mehr weil als die andere, spricht man von
ungleichen oder fehlenden Informationen. Dies gibt der Partei eine etwas mehr Macht in der Verhandlung, weil
sie entscheidet, welche Informationen sie teilt.

Diese ungleichen Informationen kénnen verschiedene Formen annehmen: Verkaufer*innen kénnen in Bera-
tungsgesprachen oder in der Werbung falsche Behauptungen uber ihre Produkte machen. Oder manche Ver-
kaufer*innen bedrangen die Kund*innen in Beratungsgesprachen, sodass diese nicht genug Zeit haben, um
nachzudenken oder Preise zu vergleichen. Oder in dem Preis sind versteckte Kosten und Gebuhren enthalten.
Das fiihrt dazu, dass Konsumenten ggf. Produkt kaufen, die sie nicht brauchen oder dafir viel zu viel bezahlen.
nicht in ihrem und den Vertragsdetails nicht auskennen, kaufen sie

C) Ungleiche Moglichkeiten von Ressourcen, Geld, u.a.m:

Eine stark unterschiedliche Ausstattung von Ressourcen (Finanzen, Vermogen, Kontakten, Sicherheiten, etc.)
fuhrt haufig zu ungleichen Machtverhaltnissen. Zum Beispiel haben groRe Lebensmittelproduzent*innen oft ei-
ne Uberlegene Marktposition gegenuber Kleinbauer*innen. Denn fir die Kleinbauer:innen geht es um die nack-
te Existenz und sie kdnnen es sich nicht leisten, mutig zu verhandeln, um dann am Ende ihre Produkte nicht
loszuwerden. GrolRe Konzerne haben dagegen mehr Riicklagen und kénnen harter verhandeln und somit die-
ses Ungleichgewicht in Verhandlungssituationen ausnutzen.
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Vereinigungen zur Gegenmacht

Die Marktmacht von Monopolen / Kartellen kann
teilweise durch ein Gegengewicht geldst werden.
Das heifst, wenn sich die vielen Nachfrager oder
Anbieter auf der Gegenseite zusammenschliel3en
und mit einer Stimme sprechen und verhandeln.

Konkrete Formen davon sind Gewerkschaften oder
Bauern-Kooperativen. Bei Gewerkschaften schlie-
Ren sich die vielen Arbeiter*innen zusammen. lhre
Interesse gegeniiber den groReren Unternehmen
werden dann von Verhandlungsfihrern vertreten.

Eine bauerlichen Kooperativen schlie3en sich viele
Kleinbauern zusammen. So kdnnen sie auf dem
Markt mit mehr gebuindelter Macht verhandeln.

Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen
Formen bereits aus, um Marktmacht komplett
auszugleichen? Inwiefern lieBe sich das Prinzip
noch ausbauen? Sammelt moégliche Ideen.

Absicherung durch Mieterschutzbund

Mieter:innen flihlen sich 6fters in der schwacheren
Position gegentber ihren Vermieter:innen. Insbe-
sondere wenn sie nicht viel Wissen zu Mietrecht
haben und kein Geld, um im Zwiefel eine Rechtsbe-
ratung und die Gerichtskosten zu bezahlen.

Hierfur gibt es sogenannte Mieterschutzvereine.
Fur einen gewissen Jahresbeitrag kdnnen
Mieter:innen Mitglied werden. Dafir bekommen sie
bei Bedarf eine rechtliche Beratung und im
schlimmsten Fall auch eine finanzielle und rechtli-
che Unterstutzung bei Gerichtsprozessen.

Dies kann die Verhandlungsmacht bereits zu frihe-
ren Zeitpunkten eines Streites erhdhen. Denn dann
mussen sie nicht bei der ersten Drohung eine Klage
sofort klein beigeben, auch wenn sie im Recht sind.

Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen
Formen bereits aus, um Marktmacht komplett
auszugleichen? Inwiefern lieBe sich das Prinzip
noch ausbauen? Sammelt mogliche Ideen.

Gesetzliche Rechte und Pflichten

Um benachteiligte Parteien vor der Marktmacht von
manipulativen Anbietern auszuliefern, gibt es ver-
schiedene gesetzliche Regeln.

Zum Beispiel gibt es ein Verbot von Wucher. Laut
birgerlichen Gesetzbuch (BGB) §138 ist ein Ge-
schaft unwirksam, wenn eine personliche Zwangs-
lage oder mangelndes Urteilsvermdgen ausgenutzt
wird. Wenn z.B. die Miete mehr als 50% Uber dem
ortsliblichen Niveau liegt sieht das Strafgesetz
§291 Geld- oder sogar Freiheitsstrafen vor

Zudem verpflichtet §307 BGB Anbieter von Leistun-
gen dazu, ihre allgemeinen Geschéaftsbedingungen
klar und verstandlich zu formulieren.

AuRerdem mussen laut Preisangabenverordnung
die Preise fur Verbraucher:innen transparent sein.

Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen
Formen bereits aus, um Marktmacht komplett
auszugleichen? Inwiefern lieRe sich das Prinzip
noch ausbauen? Sammelt mogliche Ideen.

Absicherung und weniger Ungleichheit

Wenn sich eine sehr ungleiche Verhandlungsmacht
aus sehr ungleichen Vermogen und ungleichen
Sicherheiten ergibt, dann kénnten hier auch
Lésungen ansetzen.

Wenn die grundlegende Existenz durch den Staat
gesichert ist, dann missen sich auch armere Men-
schen nicht unverhaltnismafig ausbeuten lassen.
Sondern dann kdnnen sie auch mutiger verhandeln.
Ein Bedingungsloses Grundeinkommen ware eine
noch deutlich starkere Form davon.

Auflerdem kann durch durch Steuern und Férde-
rungen daflr gesorgt werden, dass die Ungleichheit
zwischen Armen und Reichen auf ein gewisses
Mal begrenzt wird.

Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen
Formen bereits aus, um Marktmacht komplett
auszugleichen? Inwiefern lieBe sich das Prinzip
noch ausbauen? Sammelt mogliche Ideen.
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Losungsideen zum Thema Macht

Lésungsideen zum Thema Macht

Lésungsideen zum Thema Macht

Losungsideen zum Thema Macht

Doppelseitiger Druck

12 Marktmacht | Verhandlungsmacht | M3 Lésungsoptionen

2/4



GOOD

Vielfalt am Markt Verantwortlicher Umgang mit Macht
Wenn sich die Macht durch Monopole oder Kartelle Ungleiche Mdglichkeiten der Macht missen nicht
ergeben hat, dann ware eine passende Ldsung, fur unbedingt dazu fuihren, dass diese Macht zum
mehr Vielfalt bei den Anbietenden oder den Nach- Nachteil der weniger machtigen Partei ausgenutzt
fragenden zu sorgen. wird.
Grundsatzlich sind Kartelle (Absprachen zu Preisen Denn die Partei mit mehr Macht kann einfach ver-
und Mengen) ohnehin verboten. Wer dagegen ver- antwortungsvoll mit Macht umgehen. Zum Beispiel,
stoRt muss mit hohen Strafen rechnen. in dem auf eine harte Preisverhandlung verzichtet

. . ) wird. Oder sogar gezielt die weniger méachtige Par-
B.c.a| Monopolstellu.ngen vorl1 e|nze.l.nen Anbietern tei einen transparenten Preisvorschlag machen
kdnnen neue Anbieter gezielt geférdert werden. darf
Das Kartellam’f kann im extrgmsten F?" auch grolie | jier kommt es letztlich auf die moralische Verant-
Unternehmen in mehrere kleine aufteilen. wortung der einzelnen Personen an.

Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen
Diskussionsfrage: Reichen diese bisherigen Formen bereits aus, um Marktmacht komplett
Formen bereits aus, um Marktmacht komplett auszugleichen? Inwiefern lieRe sich das Prinzip
auszugleichen? Inwiefern lieBe sich das Prinzip noch ausbauen? Sammelt mogliche Ideen.
noch ausbauen? Sammelt moégliche Ideen.
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Losungsideen zum Thema Macht

Lésungsideen zum Thema Macht
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